ACTEURS DU LUXE ET DE LA BEAUTE, REPENSEZ

VOTRE STRATEGIE AVEC MAWENZ| PARTNERS

Digitalisation du parcours client, social selling,

POUR FAIRE FACE

PARTNERS

NOS EXPERIENCES SONT
RICHES ET VARIEES

S

Leader mondial Luxe - CA 31 Mds€

Elaboration de la feuille de route de la
Direction Digitale et d'un outil d'évaluation de
la performance digitale pour diagnostiquer la
performance de chaque marque

\
Marque de Cosmétiques - CA 100 M€

Co-construction et matérialisation de la
stratégie CRM afin de préparer la mise en
place du lancement des sites e-commerce
sur les différentes régions couvertes par la
marque

\
Leader mondial Luxe - CA 1,5 Md€

Conduite du changement pour la mise en
place d'un nouvel outil d'optimisation des \

processus (ERP), permettant la gestion de
I'approvisionnement et de la production du
département prét-a-porter

MISE EN PLACE DE DEFINITION ET
NOUVEAUX MODES DEVELOPPEMENT
DE NOUVEAUX

DE DISTRIBUTION BUSINESS MODELS

ILS NOUS FONT CONFIANCE :

IVMH I CELINE

MOET HENNESSY . LOUIS VUITTON CHANEL PARIS

POUR PRENDRE
RENDEZ-VOUS :

pe.perrin@mawenzi-partners.com

baisse du travel retail, gestion de la tension dans

la supply chain, accélération de la

A VOS ENJEUX .. consommation locale en Chine, émergence de
marques de niche ...

NOS EXPERTS VOUS
ACCOMPAGNENT

Pierre-Eric Perrin
Associé fondateur m
Vingt années d'expérience dans le
conseil et une excellente
connaissance de la transformation
digitale des acteurs du Luxe et
Cosmeétiques

Charles de Forges
Directeur m

Vingt ans dans l'industrie et une
expérience opérationnelle de
direction de dix années dans le
domaine des Parfums et
Cosmeétiques

NOS PISTES POUR
S’ADAPTER ET RELANCER
03 04
UTILISATION DE LA INTEGRATION
DONNEE DANS LA STRATEGIQUE DE LA
GESTION DE LA RESPONSABILITE
RELATION CLIENT SOCIETALE

MAKE UP §

FOREVER sernHorRA YVES ROCHER
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Tél.: 062503 90 84



https://www.linkedin.com/in/pierre-eric-perrin-47a0682/
https://www.linkedin.com/in/charlesdeforges/

